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“La adopción de CatMan implica un cambio profundo; 
pasar de abastecer a comprar, saber cómo y cuándo 
captar valor de los proveedores, eliminar gastos que no 
aportan valor al cliente final, cómo limitar los riesgos con 
proveedores y mejorar la eficiencia en los costos de la 
propia gestión de la compra”. 

gustavo renom, director académico
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curso category management universidad adolfo ibáñez

programa
sesiones 1 y 2: Introducción Spend Analysis
sesiones 3 y 4: Supply Market Overview, herramientas de análisis de estrategias
sesión 5: Taller Compra de Servicio

profesor
gustavo renom
Postgrado in Finance and Business Control, Change Management, IMD, Suiza. Postgrado en Leadership and 
Management, Duke University, USA. Diplomado en Finanzas, Universidad Adolfo Ibáñez. Diplomado en Marketing,
Universidad de Chile.

información general
lugar de realización 
Av. Presidente Errázuriz 3485, Las Condes, Santiago
fechas
Del 25 de septiembre al 23 octubre de 2019.
5 sesiones.
horario
Miércoles, de 9:00 a 13:30 hrs.

precio
$750.000
descuentos
• 15% para ex alumnos de pregrado y de postgrados de la UAI.
• 15% para dos o más ejecutivos de una misma empresa.
*Los descuentos no son acumulables.

La realización del presente curso exige un número mínimo de alumnos matriculados.
Las fechas podrían sufrir modificaciones.

objetivos
Estimar el grado de madurez de su departamento y el Road Map para avanzar.
Enfocarse a las categorías de compra claves en la generación de valor para el negocio.
Ser la palanca para la gestión eficiente del gasto.
Liderar proyectos interdepartamentales enfocados al control del gasto.
Entender los mercados de los proveedores (Market Intelligence).
Gestionar el panel de proveedores en función de su aporte de valor al negocio.
Gestionar el riesgo de las compras, estableciendo planes de mitigación y/o contingencia.
Desarrollarse profesionalmente como directivo.

dirigido a
Profesionales de Compras que deseen capacitarse en la metodología de transformación de Abastecimiento a 
Strategic Sourcing.
Ejecutivos a cargo del área de Finanzas en búsqueda de nuevas fuentes de competitividad y utilidades y a cargo 
del control de gastos.
Directivos interesados en conocer el impacto y las posibilidades que abre el nuevo enfoque de Strategic Sourcing 
como Business Partner de su propia área de responsabilidad.

información 
Miguel Tapia

miguel.tapia@uai.cl
+56 22331 1028
www.uai.cl


